7~y CENTRUM JEZYKOWE
7 UEK

Ramowy program nauczania jezyka wtoskiego

Jezyk 2, studia stacjonarne licencjackie, wszystkie kierunki

Czas trwania: 2 semestry, wtgcznym wymiarze 60 godzin (2x30)
Poziom poczatkowy kursu: A2+
Poziom docelowy: Bl

ZALOZENIA WSTEPNE

e Kurs skierowanyjestdo osdb, ktére opanowaty umiejetnosciwyszczegdlnione w ramowym
programie nauczania przedmiotu,Jezyk wtoskiA2 - jezyk 1”.

e Lektorjestorganizatorem procesu nauczania i uczenia sie, doradca oraz przewodnikiem, ale
koncowe efekty uczeniasie zalezne sg od uczestnikdw kursu —ich wktadu pracy i gotowosci
do uczeniasie.

e Do osiggniecia zamierzonych efektéw uczenia sie uczacy sie powinniprzeznaczy¢
odpowiednigilo$¢ czasu.

e Jezeliumiejetnosciwyjsciowe studenta uniemozliwiajg efektywne uczestniczenie w kursie, to
dla osiggniecia zaktadanych efektéw uczenia sie nadanym poziomie, konieczne jest znaczne
zwiekszenie naktadu pracy wtasnej.

e Celemkursujestrozwijanie kompetenciji
komunikacyjnych studentaw jezyku ogdlnym
oraz zawodowym.

e Wspdlne dziatanie uczestnikéw procesu
ksztatcenia (lektora oraz studenta) ma
prowadzi¢do przygotowaniastudentado
przysztej pracy zawodowejw srodowisku
biznesowym.

e Rozwodjkompetencjijezykowych zaktada state
poszerzanie stownictwa biznesowego
i znajomoscikonstrukcjigramatycznych
przydatnych w codziennej komunikacji.

e Celemkursujestréwniez zapoznanie studenta
z elementamikultury ogélnej oraz biznesowej
Whtoch i zachecenie do uzywaniajezyka poza
salg zajed.

o Niezwykle istotnym celem kursu jest
podkreslenie wagioraz wypracowanie
u studenta nawyku samoksztatcenia, atakze
rozwijanie jego autonomiipoprzez
dostarczania mu réznych metodi strategii
wykorzystywanych w procesie uczeniasie.

1. Celekursu:




Uczestniczagcw kursie student bedzie
zachecany do dokonywania autorefleksjinad
swoimi mocnymioraz stabymistronami, co
bedzie wspomagato proces samoksztatcenia.

2.

Tresci nauczane w trakcie kursu

Tematyka

rozmowy telefoniczne w srodowisku pracy
wideokonferencje

korespondencja handlowa

prezentacje multimedialne

zebraniaw srodowisku pracy

negocjacje

opis firmy (sektor, siedziba, punkty sprzedazy,
misja, wartosci, prestiz miedzynarodowy)
struktura organizacyjna firmy

opis diagramu

znane marki wtoskie

kultura Wtoch

soft skills

konsolidacja tematykiujetej w programie
nauczania przedmiotu ,Jezyk wtoski A2 —
Jezyk 1”7

Struktury leksykalno-gramatyczne

tryb rozkazujacy nieformalny

czas przyszty (futuro semplice)

tryb warunkowy (condizionale semplice)
partykuta ,ci”, ,ne”(zastepujgca wyrazenia
wprowadzone przez przyimki)
pronomirelativi ( che, cui)

tryb taczacy w czasie terazniejszym
(congiuntivo presente)

stopniowanie przymiotnikéw
imperfetto

imperfetto e passato prossimo
konsolidacja strukturleksykalno-
gramatycznych ujetych w programie
nauczania przedmiotu ,Jezyk wtoskiA2—
Jezyk 1”

Funkcje jezykowe / komunikacyjne

komunikacjatelefoniczna, mailowa
wydawanie polecen

udzielanie informacji na temat firmy
wyrazanie swojego zdania, zajmowanie
stanowiska w dyskusji

rozwazenie wad i zalet réznych rozwigzan
przygotowanie i przeprowadzenie prezentacji
ztozenie oferty, zamoéwien, reklamacji
napisanie monitu wzywajacego do zaptaty
faktury

wyrazanie reakcji zainteresowania, zdziwienia
obojetnosci, oburzenia, zgody/ braku zgody
pisemne i ustne wypowiedzio szerokiej
tematyce, w tym dotyczgce biznesu




przygotowanie prezentacji

prowadzenie zebrania, uczestnictwo

w zebraniu

konsolidacja funkcjijezykowych

i komunikacyjnych ujetych w programie
nauczania przedmiotu ,,Jezyk wtoskiA2—
Jezyk 1”7

Komponent akademicki

wyszukiwanie, analizowanie oraz
selekcjonowanie informacji

aktywne uczestniczenie w dyskusjach
formalnychi nieformalnych

pisanie form akademickich

3.

Po zakonczeniu kursu student potrafi:

Modwienie

komunikowadésie w miejscu pracy

i w Srodowisku nieformalnym,

udzieli¢ wskazowek kolegom z firmy,
przedstawicfirme,

ztozyéwyjasnienia dot. zamowienia przez
telefon,

przeprowadzi¢ prezentacje biznesowa,
przeprowadzi¢ rozmowe telefoniczng
zwigzang z praca,

zredagowacé mail ilustrujacy oferte firmy lub
wzywajacy do zaptaty faktury,

wymienic cechy skutecznej prezentaciji,
zabrac gtos podczas zebraniaw pracy,
poinformowac o rezultatach finansowych
firmy,

zabrad gtos w rozmowie na temat kultury
Wrtoch.

Czytanie

zrozumiecznaczenie gtéwnych watkow
przekazu zawartego w ztozonych tekstach na
tematy konkretne iabstrakcyjne.

Stuchanie

zrozumiecznaczenie gtéwnych watkow
przekazu ustnego natematy konkretne
i abstrakcyjne,

zrozumiecéwyktad, dyskusje, wiekszosé¢
radiowychi telewizyjnych programoéw,
wyselekcjonowac gtdwne zatozenia
wypowiedzinardzne tematy.

Pisanie

ptynnie formutowaéwypowiedzi pisemne na
tematy konkretne iabstrakcyjne,

wyjasnia¢ swoje stanowisko w sprawach
bedacych przedmiotem dyskusji,

napisa¢ monit dotyczgcy ptatnosci,

napisa¢ mail opisujgcy firme,

sporzadzi¢ protokdt z zebrania.




Podreczniki wiodace: A. Costantino, A. Rivieccio, Obiettivo
professione, Formello, Bonacci Editore, 2011

Dodatkowe materiaty: Wtasne materiaty autorskie prowadzacego
oparte na dostepnych zasobach, z podaniem
Zzrodta oraz praw autorskich.

OKRESOWY PLAN PRACY
SEMESTR 1 (30 GODZIN)

CZESC PIERWSZA - GODZINY 1- 15

StUCHANIE

Student potrafizrozumie¢ wiadomosé zarejestrowang naautomatycznej sekretarce.

Student potrafizrozumieclist handlowy np. mail od klienta z prosba o przestanie oferty firmy.
Student potrafizrozumieérozmowe telefoniczng w srodowisku pracy.

CZYTANIE
Student potrafizrozumieé maile handlowe.
Student potrafizrozumiecteksty dotyczgce wydarze i firmowych.

MOWIENIE— POROZUMIEWANIESIE

Student potrafiprzeprowadzi¢ rozmowe telefoniczng w srodowisku biznesowym.
Student potrafiwtaczyésie do rozmowy natemat cech skutecznej prezentacji.
Student potrafizasiegnac¢informacji na temat aktualnej oferty firmy.

MOWIENIE—SAMODZIELNE WYPOWIADANIESIE

Student potrafiudzieli¢ rad na temat jak przygotowac prezentacje.
Student potrafiklarownie objasniaé¢ poszczegdlne czesci prezentac;i.

PISANIE

Student potrafisporzadzi¢ monit wzywajacy do zaptacenia faktury.

Student potrafisporzadzi¢ opis cech skutecznej prezentacji.

Student potrafiprzedstawic prezentacje dotyczacg swojej pracy lub studiow.

CZESC DRUGA- GODZINY 16- 30

StUCHANIE
Student potrafizrozumiec gtéwne informacje zawarte w prezentacji.
Student potrafizrozumieé prezentacje produktu lub ustugi.

CZYTANIE
Student potrafizrozumieé gtéwne informacje zawarte w mailu o tematyce biznesowej.
Student potrafizrozumieétresé oferty handlowej firmy.



MOWIENIE— POROZUMIEWANIESIE
Student potrafiwtaczycsie do rozmowy natemat prezentacji produktu.
Student potrafizadawac pytania/ udziela¢ odpowiedzi/ dotyczgce obejrzanej prezentacji.

MOWIENIE—SAMODZIELNE WYPOWIADANIESIE

Student potrafizaprezentowaé produkt.
Student potrafiwykonactelefon do firmy dot. ponaglenia zaptaty.

PISANIE
Student potrafinapisac opis produktu.
Student potrafizredagowac mail zapraszajacy klienta na targi lub wydarzenie firmowe.

SEMESTR 2 (30 GODZIN)

CZESC PIERWSZA - GODZINY 1- 15

StUCHANIE
Student potrafizrozumiec gtéwne tresci podczas zebrania w Srodowisku pracy.
Student potrafizrozumiedinformacje przekazane w trakcie negocjacji.

CZYTANIE
Student potrafizrozumied tekstilustrujgcy réznice w prowadzeniu negocjacjiw réznych krajach.
Student potrafizrozumieéinformacje dotyczace rezultatéw finansowych firmy.

MOWIENIE -POROZUMIEWANIE SIE

Student potrafizabrac gtos podczas zebraniaw pracy.

Student potrafipoprowadzi¢ zebranie z pracy (zainicjowa¢ dyskusje, udzieli¢ gtosu pozostatym
uczestnikom).

MOWIENIE- SAMODZIELNE WYPOWIADANIESIE
Student potrafiwyrazi¢ swojg opinie, aprobate lub sprzeciw podczas zebrania w pracy.
Student potrafiudzieli¢ informacji na temat organizacji i przeprowadzania zebraniaw pracy.

PISANIE
Student potrafipoinformowad pisemnie o zmianie daty zebrania.
Student potrafinapisac oficjalne zaproszenie nawydarzenie firmowe.

CZESC DRUGA- GODZINY 16- 30

StUCHANIE
Student potrafizrozumiec krétki film wideo ilustrujgcy historie firmy.
Student potrafizrozumiecinformacje dotyczace skutecznego przeprowadzania negocjacji.

CZYTANIE

Student potrafizrozumiectekst na temat cech przydatnych nastanowisku menedzerskim.
Student potrafizrozumieétresé tekstu natemat rezultatéw finansowych firmy.

Student potrafizrozumiedi zinterpretowac diagram.



MOWIENIE -POROZUMIEWANIE SIE

Student potrafizabrac gtos w rozmowie dotyczgcej soft skills.

Student potrafizabraé gtos w dyskusjidotyczacej zalet pracy w korporacji.
Student potrafiwzigé udziat w rozmowie natemat znanych marek wtoskich.

MOWIENIE- SAMODZIELNE WYPOWIADANIESIE

Student potrafiwyrazi¢ swojg opinie odno$nie jakosci produktéw znanych wtoskich marek.
Student potrafiopisaé historie znanej wtoskiej firmy.

Student potrafipoinformowaé natemat misji oraz wartosci znanej wtoskiej firmy.

PISANIE

Student potrafiopisaé¢ swoje cechy, ktére mogg pomdc mu lepiej funkcjonowac w srodowisku pracy.
Student potrafisporzadzic¢ krétkg notatke na temat swojego doswiadcze niazawodowego, odbytych
stazy, posiadanych kompetencjijezykowych iinformatycznych)

Student potrafinapisac prostg informacje na temat sytuacjifinansowej wybranejwtoskiej firmy.



